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Da Rimini agli Stati Uniti
«Te la do io ’America»

ExportUsa aiuta le aziende a fare business oltre oceano. «In tre anni incrementi a doppia cifra»

di Giuseppe Catapano
RIMINI

«Vivo negli Stati Uniti dal 1993. Que-
sto € uno dei momenti migliori per in-
vestire oltreoceano. Molte imprese
emiliano-romagnole stanno gia co-
gliendo I'occasione». Lucio Miranda &
il presidente di ExportUsa, societa
con sede a Rimini il cui lavoro & finaliz-
zato ad aiutare le aziende italiane a tro-
vare |’America. Cioé, a fare business
negli Stati Uniti. Quartier generale a
Brooklyn, centro logistico a Dayton
(Ohio) e due uffici europei, uno in Ro-
magna e |'altro a Bruxelles, ExportUsa
€ in continua crescita. «Siamo reduci
da tre anni con un incremento del fat-
turato a doppia cifra - spiega il presi-
dente - e nel 2023 puntiamo a fare lo
stesso. | presupposti sono ottimi,
dall’altra parte dell’'oceano c’é grande
fermento. Altro che recessione».

Quello di Miranda & un osservatorio
privilegiato. «Posso testimoniare - di-
ce - che I'economia americana conti-
nua a creare nuovi posti di lavoro e il
tasso di disoccupazione ha toccato il
nuovo minimo storico al 3,5%». Cosa
c’e alla base di questa performance?
«Di sicuro il piano di investimenti fede-
rali inaugurato dall’amministrazione
Biden per favorire la transizione
all’elettrico. Un piano che tocca svaria-

Lucio Miranda é il presidente di ExportUsa, societa con sede a Rimini

ti settori industriali, dal minerario alla
produzione di batterie per i veicoli
elettrici, dallo sviluppo di impianti per
la produzione diidrogeno per autotra-
zione alla messa in opera di una rete
nazionale di stazioni di ricarica per i
veicoli elettrici. Il piano guarda anche
alla sicurezza nazionale e alla sicurez-
za degli approvvigionamenti, desti-
nando una parte importante di investi-
menti alla creazione di impianti di pro-
duzione di microchip a tecnologia
avanzata».

Dunque, negli Stati Uniti «c’é un note-
vole bisogno di beni industriali, mac-
chinari e componenti». Terreno fertile
per le aziende dell’Emilia Romagna.
«In una settimana tre imprese della re-
gione hanno contattato ExportUsa per

approdare nel mercato americano».
Due sono le opzioni in questi casi:
esportare le produzioni, oppure crea-
re una societa ad hoc oltreoceano. Di-
verse realta emiliano-romagnole si so-
no gia cimentate con successo in que-
sto percorso: la Curti & tra queste.
«Lo scenario attuale - ribadisce Miran-
da - favorisce investimenti negli Stati
Uniti. L'inflazione in America sta scen-
dendo, la crescita economica € rile-
vante. L'inflazione post Covid era sta-
ta causata da una parte dai colli di bot-
tiglia nella logistica e nella supply
chain, dall’altra abbiamo assistito a un
aumento dei prezzi dovuto all’effetto
sostituzione dei fornitori cinesi con
fornitori di altre zone del mondo, Euro-
pa e America in primis».
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