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IMPRESE

Celli rileva le macchine
per granite della Cab

Prima gli spillatori dibirra, poi gli erogatori di
acqua, i dispenser per soft drink e ora i granitori: e il
percorso che ha portato il gruppo Celli di Riminiin
quasi mezzo secolo di attivita (festeggerai 5o anni
nel 2024) adiventare leader in Italia e uno dei primi
quattro competitor al mondo negliimpianti
dispenser di bibite fredde, attraverso un percorso di
investimenti in R&S e di acquisizioni culminato ieri
nell'annuncio che il 100% del capitale della Cab di
Napoli - azienda familiare specializzata dal 1986 in
macchine per granite e frozen drink - passera sottoil
controllo romagnolo. «E la dodicesima operazione
di M&A negli ultimi nove anni e altre saranno
ufficializzate a breve. Gia il prossimo mese
chiuderemo una acquisizione in Europa con cui
traguarderemo i 200 milioni di euro di fatturato»,
anticipa Mauro Gallavotti, Ad e presidente del
Gruppo Celli. Reduce da un 2022 d’oro, con un +33%
di crescita (a 165 milioni di euro) rispetto al 2021,
anno in cui aveva gia recuperatoidati pre-
pandemia, con mille dipendenti in 8 stabilimenti tra
Italia, Regno Unito, Francia e Spagna e una presenza
commerciale in oltre 100 Paesi. Quella dei granitori e
una nicchia in cui il Made in Italy € leader globale e
quindi digrande appeal per le multinazionali
(quattro anni fa fulamodenese Spm aentrare nella
galassia Electrolux). L’acquisizione da parte di Celli
della Cab di Pozzuoli (16 addetti e circa 6 milioni di
euro di ricavi ma molto forte all'estero), rappresenta
un ulteriore tassello che consolida la corsa del
gruppo riminese, a sua volta controllato dal 2019
dalla societa di investimenti Ardian. «L’anno scorso
abbiamo acquisito la spagnola Reyvarsur per
presidiare il mercato iberico strategico per il nostro
business- concludeI'Ad — poi & statala volta della
softwarehouse Uquido, per portare in casa il know-
how di machine learning e Iot che rappresenta il
futuro dei dispensing equipment. Con Cab
allarghiamo il portafoglio e offriamo una gamma
completa disistemi per erogare bevande fredde,
soluzioni alternative e sostenibili
al “single use packaging”».

—Ilaria Vesentini

Ritaglio stampa ad uso esclusivo del destinatario, non riproducibile.
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IMPIANTI PER EROGAZIONE BEVANDE

11 Gruppo Celli acquisisce Cab
Obiettivo 180 milioni di vendite

Dodicesima acquisizione in 9 anni, lazienda entra nel mondo dei frozen drinks
Il fatturato del 2022 si é chiuso con una crescita del 33% rispetto al 2021

SAN GIOVANNIIN MARIGNANO
11Gruppo Celli, aziendaspecializ-
zatanella progettazione e produ-
zione di impianti e accessori per
'erogazione di bevande, annun-
cia di avere finalizzato 'acquisi-
zione strategica del 100% del ca-
pitale di CAB S.p.A. L'operazione
& ladodicesima acquisizione in
nove anni e rappresenta un ulte-
riore passo strategico del Gruppo
Celli, con I'obiettivo di integrare
la propria gia ampia gamma pro-
dotti ed inserirsi in un segmento
nuovo per il Gruppo come quello
dei frozen drinks. Questa ulterio-
re acquisizione, dopo la software
house Uquido, la spagnola Re-
yvarsur, e 'apertura delle sedi
commerciali in Francia e Spagna
nel 2022, & un passo importante
all'interno di un progetto di cre-
scita che ha visto il Gruppo Celli
chiudere i1 2022 con un fatturato
in crescita del +33%sul 2021,
annoincuieragiastatorecupera-
toilfatturato pre-pandemiaetra-
guardare i 180 milioni di vendite
nel 2023.

Nata nel 1986, Cab & un’eccel-
lenzaitaliana a conduzione fami-
liare con sede a Pozzuoli (Napo-
1i), & specializzata nella progetta-
zione e produzione di macchine
dagranita, refrigeratoridibevan-
de e distributori di bevande cal-
de. Con 16 dipendenti produce
nello stabilimento di 2000 mq a
Pozzuoli, per fornire pittdi 120
clienti inItalia e principalmente
all’estero.

La famiglia Caiano rimarra alla

guidadiCab S.p.A. e Luca Caiano
assume il ruolo di Amministrato-
re Delegato, con il compito di da-
re continuita alla gestione azien-
dale, continuarelosviluppocom-
merciale e coordinare 'imple-
mentazione delle sinergie conil
Gruppo Celli.

«I1 Gruppo Celli ha una visione
chiara: sviluppare i sistemi di di-
spensing di bevande come solu-
zione alternativa al “single use
packaging” - afferma Mauro Gal-
lavotti, Amministratore delegato
e Presidente del Gruppo Celli—
per offrire al consumatore finale
nuoveepitisostenibili esperienze
di consumo e all'industria del be-
verage la possibilita di imple-
mentare nuovi modelli di busi-
ness. Cab consentira al Gruppo
Celli di ampliare la propria offer-
taeasuavoltail Gruppo Celli po-
tra offrire a Cab e ai suoi clienti
supporto commerciale in tutto il
mondo e servizi di assistenza tec-
nica nei principali Paesi Europei.
E per me un onore dare il benve-
nuto nel Gruppo alla famiglia
Caiano, chehadimostrato per pitt
di trent’anni la capacita di creare
e condurre un’azienda eccellen-
te, rinomata in tuttoilmondo, ve-
roorgoglio delmade inItaly».

11 Gruppo Celli & stato assistito
per la due diligence finanziaria e
fiscaledaBDO, daRamboll pergli
aspetti HSE e dallo studio legale
Ughi e Nunziante per gli aspetti
legali. CAB ¢ stata assistita da E-
quityFactoryin qualita di advisor
finanziario e da Quorum per tutti
gliaspettilegali.

Mauro Gallavotti, ini e

del Gruppo Celli

e, sotto, il polo logistico

epr

Edilizia, atteso peril 2023
un forte rallentamento
nella crescita delle imprese

L'analisi di Unioncamere
e Camera di Commercio
dellEmilia-Romagna

BOLOGNA

Grazie ai piani di investimento
pubblico e alle misure di incen-
tivazione adottate dal governo
a sostegno del settore, della si-
curezza sismica e della sosteni-
bilita ambientale, in Emilia-Ro-
magna per il 2022 si prevede u-
na notevole crescita del valore
aggiunto reale delle costruzioni
(+13,8%) chetraineralaspinta

complessiva, anche se con una
dinamica inferiore. Ma, avvisa
Unioncamere, latendenza posi-
tiva «subira un forte rallenta-
mento nel 2023 (+1,4%), con
loscadere delle misure adottate
asostegno del settore eil rallen-
tamento del complesso dell’at-
tivitax. I1 2022 dovrebbe chiu-
dere comunque con valore ag-
giunto delle costruzioni supe-
riore del 28,8% a quello del
2019. Lo scenario accompagna
idati del settore delle costruzio-
ni in Emilia-Romagna relativi
alla “positiva dinamica” nel ter-
zo trimestre dell’anno scorso,

sotto la spinta dei bonus, nono-
stante limiti di offerta (disponi-
bilita di imprese, lavoratori e
materiali), e gli incrementi dei
listini. Secondo l'indagine rea-
lizzata da Camere di commer-
cio e Unioncamere Emilia-Ro-
magna relativa al terzo trime-
stre 2022, la fase di recupero ha
portato a un ulteriore buon in-
cremento del volume d’affari a
prezzi correnti rispetto allo
stesso periodo del 2021
(+5,5%), nonostante un legge-
rorallentamento delritmo della
crescita, che risulta comunque
significativo. Il volume d’affari
ha ulteriormente distanziato il
livello di attivita dello stesso pe-
riodo del 2019 rispetto al quale
risulta superiore dell’8,9%. «La
crescita trimestrale delle co-
struzioni continua a mostrare
una non chiara correlazione tra
dimensione d’impresa e anda-
mento del volume d’affari sulla
quale interferiscono le caratte-

ristiche dei bonus indirizzati a
favore del settore». dice U-
nioncamere. Le numerose pic-
cole imprese, daunoanovedi-
pendenti, che avevano inverti-
to la precedente tendenza ne-
gativa solo nel secondo trime-
stre 2021, sono riuscite a rea-
lizzare un incremento del vo-
lume d’affari solo dell’1%. Il
recupero del livello di attivita
& stato invece notevole per le
medie imprese, 10-49 dipen-
denti (+10,7%), «forse per u-
na maggiore capacita di fare
fronte prontamente alla do-
manda connessa ai bonus». La
crescita per le grandi imprese,
da50a500dipendenti, é risul-
tata buona, ma pili contenuta
(+5%). Afine settembre 2022
la consistenza delle imprese
attive nelle costruzioni era di
66.994 unita, con una decele-
razione della crescita tenden-
ziale (+535imprese,
+0,8%).

Ritaglio stampa ad uso esclusivo del destinatario, non riproducibile.
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Il Gruppo Celli cresce
e fa shopping a Napoli

L’azienda ha concluso la dodicesima acquisizione in nove anni:
entra nell’orbita riminese la Cab, realta che produce macchine da granita

1l Gruppo Celli, azienda rimine-
se specializzata nella progetta-
zione e produzione di impianti e
accessori per I'erogazione di be-
vande, ha concluso 'acquisizio-
ne strategica del 100% del capi-
tale della napoletana Cab. L'ope-
razione & la dodicesima acquisi-
zione in nove anni «e rappresen-
ta - fa sapere la realta riminese
- un ulteriore passo strategico
con l'obiettivo di integrare la
gamma prodotti ed inserirsi in
un segmento come quello dei
frozen drink». Questa ulteriore
acquisizione, dopo la software
house Uquido, la spagnola Rey-
varsur, e l'apertura delle sedi
commerciali in Francia e Spa-
gna nel 2022, «& un passo impor-
tante all’'interno di un progetto
di crescita» che ha visto il Grup-
po Celli chiudere il 2022 con un
fatturato in crescita del +33%
sul 2021, anno in cui era gia sta-
to recuperato il fatturato pre-

OBIETTIVO

«Puntiamo a tagliare
il traguardo

dei 180 milioni

di vendite nel 2023»

pandemia, e ‘traguardare’ i 180
milioni di vendite nel 2023.

Nata nel 1986, Cab é un’eccel-
lenza italiana a conduzione fami-
liare con sede a Pozzuoli (Napo-
li): & specializzata nella progetta-
zione e produzione di macchine
da granita, refrigeratori di be-
vande e distributori di bevande
calde. Con 16 dipendenti produ-
ce nello stabilimento di 2mila
metri quadrati a Pozzuoli, forni-
sce piu di 120 clienti in Italia e
principalmente all’estero. La fa-
miglia Caiano rimarra alla guida
di Cab e Luca Caiano assume il
ruolo di amministratore delega-
to, con il compito di dare conti-
nuita alla gestione aziendale,
continuare lo sviluppo commer-
ciale e coordinare le sinergie
con il Gruppo Celli. «Abbiamo
una visione chiara - afferma
Mauro Gallavotti, amministrato-
re delegato e presidente del
Gruppo Celli -: sviluppare i siste-
mi di dispensing di bevande co-
me soluzione alternativa al sin-
gle use packaging (I'usa e getta,
ndr), offrire al consumatore fina-
le nuove e piu sostenibili espe-
rienze di consumo e all'indu-
stria la possibilita di implemen-
tare nuovi modelli di business.
Cab consentira al Gruppo Celli

Mauro Gallavotti, presidente di Celli

diampliare la propria offerta e a
sua volta il Gruppo Celli potra of-
frire a Cab e ai suoi clienti sup-
porto commerciale in tutto il
mondo e servizi di assistenza
tecnica nei principali Paesi Euro-
pei».
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