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LINTERVISTA

LORENZO PASTESINI /DIRETTORE COMMERCIALE SGR

«(Gas, cosi aumentano le quotazioni
ma alla fine il prezzo dipendera dal meteo»

«Qra con l'arrivo del freddo il metro cubo e vicino all'euro e mezzo, era sotto I'euro per tutto
ottobre e novembre, Il venir meno della fornitura russa metterebbe in seria difficolta ITtalia>>

RIMINI

ADRIANO CESPI

Le temperature quasi estive di
ottobre novembre hanno cal-
mierato il prezzo del gas. Che,
perd, col ritorno del freddo, &
tornato a salire. Al punto da
convincere Sgr a rilanciare la
campagna aiuti. «Non dimenti-
chiamo che dal pre Covid ad og-
gi—spiega il direttore commer-
ciale Lorenzo Pastesini - una fa-
miglia media si e vista recapita-
re bollette dai costi raddoppia-
ti».

Direttore, conl'arrivo del freddo
salirail consumo digas: aumen-
teraancheil prezzo?

«Se aumenta larichiesta e la di-
sponibilita diminuisce, il prez-
zo sale. Per tutto il periodo otto-
bre e novembre, visto i consumi
bassi per le temperature ancora
estive, il prezzo era sotto 'euro
a metro cubo, mentre ora con
l'arrivo del freddo le quotazioni
sono vicine all'euro e mezzo».

Il picco dei consumiper quanto &
previsto? In quel caso a quanto
arriverail costo del gas?

«Possiamo basarci sulle serie
storiche delle temperature ed &
chiaro che i prossimi due mesi
sarannoi piti freddi. Ma chisia-
spettava ottobre e novembre
cosi caldi? Quindi inutile esplo-
rare troppo il futuro. Quanto al
prezzo a metro cubo, difficile

dirlo, dipendera dal meteo. E
non dimentichiamo che I'Euro-
pariceve un 10% del gas dalla
Russia, indispensabile a garan-
tire un equilibrio tra disponibi-
lita e consumi».

Potrebbero crearsi problemi di
approvvigionamento durante i
mesifreddi?

«Ilvenir meno della fornitura
russa metterebbe in seria diffi-
colta I'Italia, che dovrebbe ri-
correre al piano di emergenza.
Fortunatamente gli stoccaggi
sono pieni al 90%, ma questo
non sara sufficiente a superare
indenni un inverno rigido, per
cui adottiamo pratiche di ri-
sparmio energetico, ambienti a
19 gradi, per avere una bolletta
leggeraed evitare interventire-
strittivi».

State adottando agevolazioni
per famiglie eimprese?

«Ricordiamo l'intervento sulla
diminuzione dell'lvaal 5% sulle
forniture di gas metanoel'azze-

Dal pre Covid
una famiglia
media si € vista
recapitare bollette
dai costi raddoppiati
Lerateizzazioni
sono diminuite»

ramento degli oneri di sistema.
Nel corso del 2022, poi, abbia-
mo erogato ben 11,5 milioni di
euro di bonus gas ed elettrico e
calcolato per le aziende cessio-
ni del credito per pitt di 11 mi-
lioni di euro. E abbiamo con-
sentito di rateizzare gli impor-
ti..

Quanterichieste di rateizzazio-
ni bollette vi sono arrivate dal
Riminese?

«Dopo i primi mesi del 2022,
dove avevamo visto un aumen-
toimportante delle rateizzazio-
ni, diciamo un fattore 3, negli
ultimi mesi il fenomeno si & ri-
dotto tantissimo tornando in li-
nea con quello degli altri anni.
Ritengo, comunque, che gli
sgravimessiinatto abbianol'ef-
fetto di mitigare le richieste di
rateizzazione. Sul fronte ener-
gia elettrica, dove invece stia-
mo parlando di consumi estivi
conicondizionatoriaccesi, leri-
chieste sono in linea con quelli
di inizio anno».

Di quanto sono aumentate le
bollette dal pre-Covid ad oggi?
«I rincari incidono in maniera
diversa in base ai contratti: chi
aveva stipulato accordi a tariffa
fissa si & avvantaggiato. Co-
munque, una famiglia media
puo avere costi anche raddop-
piati».

Pastesini quanto incide I'au-

Lorenzo Pastesini

mento delle bollette sul bilancio
diuna famiglia riminese?

«Molto. Perd guardando i con-
sumisinotaun calo. Cio ¢ dovu-
to alle temperature, largamen-
te al di sopra della media fino a

pochi giorni fa, ma anche ad un
processo di efficientamento
delle abitazioni che ¢ in atto e
che portera certamente deivan-
taggi».
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Vulcangas si allarga e compra Polargas
Ora aspetta il rigassificatore di Ravenna

L'azienda cosi punta
arafforzareil
posizionamento leader
nella distribuzione di Gnl

RIMINI
Un’operazione che guarda al-
P'oggi con un occhio puntato al
futuro: all’apertura del rigassi-
ficatore di Ravenna. Ha un du-
plice significato 'acquisizione
da parte di Vulcangas, societa
riminese con sede a
Poggio Torriana (100
dipendenti in Italia,

100

stribuzione del gas naturale li-
quefatto (Gnl) e del Bio Gnl
(gas derivato dagli scarti vege-
tali e animali delle attivita zoo-
tecniche). Il secondo ¢ quello
di guardare con fiducia all’at-
tracco delle metaniere in A-
driatico per sviluppare ulte-
riormente l'attivita. Polargas,
tra l’altro, con oltre 12 mila
tonnellate di gas naturale li-
quefatto distribuite, & il quarto
operatore italiano nella distri-
buzione di Gnl sia ad uso indu-
striale chedaautotra-
zione con una con-
centrazione della

una cinquantina in L!)EDtPL;EA’}II)EENNJ A clientela in particola-
Riviera), della Polar- DI POGGIO re al Nord.
gas, azienda control- TORRIANA Commenta Giaco-

lata dal gruppo Cpl
Concordia. Il primo &
quello mirato arafforzareil po-
sizionamento di operatore na-
zionale numero uno nella di-

mo Fabbri, ammini-
stratore delegato di
Societa italiana gas liqui-
di-Vulcangas: «Siamo un’a-
zienda che opera nel campo

Uno dei cento dipendenti di Vulcangas

delle energie rinnovabili. E il
Gnl eil Bio gnlrappresentano i
carburanti del futuro: quell’e-
nergia nuova, di cui tanto si
parla, che puo avviarciversola

decarbonizzazione del territo-
rio e I'ingresso, di fatto, nella
transizione ecologica. Insie-
me, ovviamente, alle fonti rin-
novabili. Una per tutte il foto-

voltaico di cui ci occupiamo da
tempo».

Fondata a meta degli anni
settanta, Societa italiana gas li-
quidi-Vulcangas vanta una
storia importante, iniziata cin
la commercializzazione del
gas propano liquido chiamato
comunemente con 'abbrevia-
zione Gpl, prodotto energetico
versatile e a basso impatto am-
bientale.

Nel corso degli anni 'azien-
dariminese si e sviluppata sino
adiventare un gruppo che oggi
comprende varie linee di busi-
ness. Diversi i settori di attivita
che vanno dalla distribuzione
dei prodotti per 'autotrazione
alla produzione di energia e-
lettrica da fonti rinnovabili, fo-
tovoltaico in primis, fino alla
commercializzazione del gas
naturale liquefatto e del bio
gasprimainItaliaepoiall’este-
ro.

Oggi Vulcangas si posiziona
come principale operatore ita-
liano nella distribuzione di Gnl
e Bio Gnl, cosi come nei servizi
legati al mondo del trasporto
sostenibile e nelle forniture di
Gnl alle aziende energivore.
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