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Patuelli al Meeting della societa

«Italcredi e basata
sui valori di legalita,
umanita e amicizia»

Ancora pill tutela per i clienti. E questo in sintesi il
messaggio lanciato a Rimini al Meeting Annuale di
Italcredi Spa, societa presieduta da Luca Anselmi
e diretta da Arnaldo Furlotti specializzata nella
cessione del quinto dello stipendio e della pensio-
ne e appartenente al Gruppo Bancario La Cassa di
Ravenna presieduto da Antonio Patuelli e diretto
da Nicola Sbrizzi. Il Meeting a Rimini & stato carat-
terizzato da una grandissima partecipazione di tut-
to il mondo ltalcredi, la cui rete € costituita da 9
unita locali (compresa la sede di Milano), 70 agen-
zie e 10 mediatori presenti su tutto il territorio na-
zionale. | lavori sono stati aperti dal saluto del pre-
sidente Anselmi, il cui valore umano e professiona-
le & stato sottolineato con forza dall’intervento im-
mediatamente successivo del Presidente del
Gruppo La Cassa di Ravenna Antonio Patuelli. «So-
no tre i pilastri - ha detto Patuelli - su cui basare
I’attivita di una societa che opera nella cessione
del quinto, ma che possono avere un valore uni-
versale: legalita, umanita e amicizia. Nel mix attua-
le di persone, fisicita e tecnologie le prime hanno
un valore assoluto, che porta con sé la necessita
del massimo di umanita per una clientela, una so-
cieta, che bussa alla porta per un bisogno, una esi-
genza personale o della famiglia». Un dna comu-
ne al Gruppo La Cassa di Ravenna, come ha sotto-
lineato anche il vicedirettore generale vicario del
Gruppo Alessandro Spadoni. In questo solco il di-
rettore generale di Italcredi Arnaldo Furlotti, ha
sottolineato come le prospettive presenti e future
trovino una lungimirante radice nelle origini di Ital-
credi, nelle sue dinamiche originarie. «<Sempre
sotto il segno di due cardini aziendali: efficienza e
fiducia reciprocan.
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Il valore delle fiere
«Portiamo due milioni
di presenze, serve
il terzo casello sull’'A14»

Ermeti, presidente di Italian Exhibition Group, ‘spinge’ sulle infrastrutture
«Abbiamo presentato il progetto ad Autostrade, vogliamo andare avanti
Gli aeroporti? La Regione favorisca la collaborazione tra gli scali»

Volaiil titolo di leg:
+108% in un anno

Un cinterscambio
determinante» tra leg e il
territorio riminese. Un
rapporto strettissimo. E
cid di cui parla Carlo
Costa, chief corporate
officer della societa: «Il
territorio provinciale ci
sostenne in modo
importante quando la fiera
apri il suo capitale ai
privati - dice Costa - e noi
siamo orgogliosi di aver
ricambiato la fiducia
ricevuta impiegando le
risorse per lo sviluppo
della societa in primis, ma
anche ricompensando gli
azionisti attraverso la
distribuzione di importanti
dividendi - quasi 60
milioni in totale dal 2004 -
e consegnando loro,
grazie all’approdo in
Borsa, un titolo
monetizzabile che dal
giorno di quotazione &
cresciuto del 58,8% e
nell’ultimo anno del
108%». Lo scambio
virtuoso con il territorio
intanto prosegue: il
riferimento & al lavoro per
dotare la Fiera di Rimini
della fermata del
Metromare «e inoltre
permane il sostegno delle
categorie verso il
Palacongressi con il
sistema di royalities
riconosciute per le
presenze portate
dall’attivita congressuale,
un unicum a livello
globale».

g.c.

di Giuseppe Catapano

Gongola quando mette in fila i
risultati raggiunti da leg, ma &
soprattutto al futuro che pensa
Maurizio Ermeti. Il presidente di
leg chiarisce un concetto: la cre-
scita della societa, con relativi
benefici per il territorio in termi-
ni di presenze, € avvenuta «no-
nostante» il gap infrastrutturale
e di collegamenti che Rimini
sconta rispetto ad altre realta.
Tanto che la societa ha gia chie-
sto e continuera a chiedere il
terzo casello autostradale, au-
spica un rafforzamento dei col-
legamenti aerei con Rimini e ac-
coglierebbe a braccia aperte
I'alta velocita ferroviaria in Ro-
magna.

Le sfide non mancano, ma la si-
nergia col territorio € senza dub-
bio un punto di foza. «E la no-
stra ambizione - spiega Ermeti

- & quella di essere sempre piu
sinergici, creando ricchezza
con il minor impatto possibile».
E se leg oggi gioca nel «campio-
nato di serie A» delle fiere, Mila-
no e Bologna, citta capoluogo e
con gradi infrastrutture tra alta
velocita e aeroporti, <hanno an-
che un rapporto quasi conflit-
tuale con il territorio e chiedono
un supporto. Il nostro invece ha
gia una vocazione all’ospitali-
ta». Le fiere a Rimini - 20, di cui
17 organizzate direttamente,
piu 103 congressi ed eventi
sportivi e culturali come il Mee-
ting - generano 2 milioni di pre-
senze. «Si & appena chiusa la
stagione balneare - I'analisi di
Ermeti - e la citta ha, di fatto,
gia aperto una nuova stagione
turistica, che & appunto quella
di fiere e dei congressi. Anche
se per noi pud sembrare norma-
le, perché ormai ci abbiamo fat-
to I'abitudine, non é affatto
usuale che una destinazione bal-

I vertici di leg: I’ad Peraboni, il presidente Ermeti e il chief corporate officer Costa

neare possa permettersi di non
chiudere mai».

Il nodo, come detto, resta quel-
lo dei collegamenti. Una decina
di giorni fa c’é stato il primo in-
contro tecnico con Autostrade
per I'ltalia e Comune in cui leg
ha presentato il progetto per la
realizzazione del terzo casello
autostradale vicino alla Fiera.
Se ne riparlera in un nuovo in-
contro, nel quale si entrera piu
nel dettaglio. «Vedremo se il
progetto si concretizzera. Quel
che é certo - sottolinea Ermeti -
& che noi continueremo a chie-
dere che venga realizzato il nuo-

o0

Finita la stagione
balneare, comincia
quella di fiere e
congressi: cosi la citta
non chiude mai

vo casello. L'obiettivo & che le
nostre rassegne abbiano il piu
basso impatto possibile sulla
viabilita cittadina».

Tema aeroporti. Il presidente di
leg rivendica la necessita che la
nuova giunta regionale assuma
«una presa di posizione forte».
Tradotto: «Bisogna evitare che
in Emilia Romagna ci sia un asso
pigliatutto, Bologna, che gesti-
sce in maniera non sostenibile il
95% del traffico, sfruttando in-
vece gli altri scali che hanno po-
tenzialita per servire low cost e
charter. Vedremo se ci sara un
cambio di passo, noi lo suggeri-
remo. La Romagna per la sua in-
dustria del turismo ha bisogno
di una location aeroportuale ido-
nea». Sull’alta velocita ferrovia-
ria, «qualcosa si muove, anche
se non in tempi brevi». Per quan-
to riguarda il Metromare e il pro-
lungamento fino alla Fiera, «con-
fidiamo nella rigidita dei tempi
del Pnrr che impongono la chiu-
sura dell'opera nel 2026».

A Rimini il meeting annuale della societa che appartiene al Gruppo La Cassa di Ravenna

Italcredi punta sulla tutela dei clienti

Ancora pil tutela per i clienti. E
questo in sintesi il messaggio
lanciato a Rimini al meeting an-
nuale di Italcredi spa, societa
presieduta da Luca Anselmi e di-
retta da Arnaldo Furlotti specia-
lizzata nella cessione del quinto
dello stipendio e della pensione
e appartenente al Gruppo Ban-
cario La Cassa di Ravenna pre-
sieduto da Antonio Patuelli e di-
retto da Nicola Sbrizzi. Il mee-
ting a Rimini & stato caratterizza-
to da una notevole partecipazio-
ne di tutto il mondo Italcredi, la
cuirete e costituita da 9 unita lo-
cali (compresa la sede di Mila-
no), 70 agenzie e 10 mediatori
presenti su tutto il territorio na-
zionale.

I lavori sono stati aperti dal salu-
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Antonio Patuelli

to del presidente di ltalcredi Lu-
ca Anselmi, il cui «valore umano
e professionale» é stato sottoli-
neato con forza dall’intervento

immediatamente  successivo

del presidente del Gruppo La
Cassa di Ravenna, Antonio Pa-
tuelli.

«Sono tre i pilastri - ha detto il
presidente Patuelli - su cui basa-
re l'attivita di una societa che
opera nella cessione del quinto,
ma che possono avere un valo-
re universale: legalita, umanita
e amicizia. Nel mix attuale di
persone, fisicita e tecnologie -
ha sottolineato ancora il presi-
dente - le prime hanno un valo-
re assoluto, che porta con sé la
necessita del massimo di umani-
ta per una clientela, una socie-
ta, che bussa alla porta per un
bisogno, una esigenza persona-
le o della famiglia». Un dna co-
mune al Gruppo La Cassa di Ra-
venna, come ha sottolineato an-

che il vicedirettore generale vi-
cario del gruppo, Alessandro
Spadoni.

In questo solco il direttore gene-
rale di Italcredi, Arnaldo Furlot-
ti, ha sottolineato come le pro-
spettive presenti e future trovi-
no una lungimirante radice nel-
le origini di ltalcredi, nelle sue
dinamiche originarie. «Sempre
sotto il segno di due cardini
aziendali: efficienza e fiducia re-
ciproca». Su queste basi la so-
cieta si proietta nelle nuova nor-
mativa europea che prevede
una ulteriore massiccia tutela
del cliente. In prospettiva, a bre-
ve, Italcredi prevede anche di
ampliare la propria offerta al di
la della tradizionale cessione
del quinto dello stipendio e del-
la pensione.
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