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Maggioli, terza acquisizione
in Spagna nel giro di tre anni

DIGITALE

Il gruppo italiano compra
la madrilena Atm SI,
business per gli enti locali

Ilaria Vesentini

Tre acquisizioni in Spagna nel giro
ditreanni, 'ultima due settimane fa,
eun’imminente aperturain Colom-
bia per coprire il bacino sudameri-
cano: prende formail piano diinter-
nazionalizzazione del Gruppo Mag-
gioli, partito da Santarcangelo di
Romagna nei primi del Novecento
come fornitore di attrezzature perla
pubblicaamministrazione ediven-
tato in un secolo di attivita uno dei
maggiori player italiani per la tra-
sformazione digitale di enti pubbli-
ci, professionisti eaziende. Unare-
alta che ’'anno scorso ha fatturato
tra editoria, informatica, modulisti-
ca, contabilita, formazione e service
tecnologici 140 milioni di euro con
unteam di1.900 collaboratorie che
oraparteallaconquista dei mercati
internazionaliconl'obiettivodiarri-
vare al 30% dibusinessall’estero en-
troil 2022. «Le operazioninei mer-
catilatini sono soloun puntodiini-
zio del nostro piano di sviluppo ol-
treconfine. Abbiamo giti individuato
altre possibilita diacquisizioninel-
I’area iberica e stiamo studiando

aperture in nuovi mercati, sfruttan-
dolaposizione dileadership che ab-
biamo conquistatoin terminidiva-
stita del catalogo di servizi e infor-
matica perla Pa», anticipa l'ammi-
nistratore delegato Paolo Maggioli.
Che ssipreparaalanciare entrolapri-
ma settimanadiluglio MaggioliLa-
tam, aBogota, newco controllataal
70% assieme a soci colombiani che
guarda con fiduciaalle potenzialita
di sviluppo non solo nella repubbli-
catra Oceano e Pacifico sotto il nuo-
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vogoverno dilvan Duque Marquez
(grazie astabilita politica) main tut-
toil Sudamerica.In Spagna, invece,
dopoliingressoafine 2016 conuna
quota di controllo nella Galileo Sa,
con sede alle Canarie, azienda spe-
cializzata nella gestione del catasto
edeidati territoriali deglientilocali
¢ nei software gestionali, con un
raggio diazione che siestende dal-
I’area mediterraneafino a Messico,
Venezuela, Panama, Guatemala,
Maggioli ha acquisitolo scorso no-
vembreil 51% diInfaplic Sa. Azienda
basata a Getafe, nella periferia di

Madrid, attiva da 25 anni nell’ambito
deitributilocali (software e soluzio-
niin cloud, maanche consulenzain
gestione) per province e comuni.
Poche settimane fa e statainvecela
volta di Atm SI, quartier generale a
Madrid e sedi in tutta la penisola,
competitor diretto ma su scala ri-
dottadel gruppo riminese con busi-
ness ampiper gli entilocali, dall'edi-
toriaallaconsulenza, dallagestione
contabile allo sviluppo software,
fornitore storico del Dipartimentodi
Madrid. «Peroraparliamodinume-
ri piccoli, nell’ordine dei 10 milioni
dieurodifatturatoe18odipendenti
trale tre societa spagnole — precisa
I’ad -, ma ci sono tutte le premesse
per raddoppiarli in tempi rapidi. A
capo di ogni azienda acquisita ab-
biamolasciatoi soci storici diriferi-
mentoper salvaguardare il patrimo-
nio di know-how edirelazioni». En-
trofine anno Galileo, Infaplice Atm
saranno fuse in un’unica societa di
cui Maggiolisaral’azionistadi rife-
rimento e i partner spagnoli socidi
minoranza. «Nel frattempol’analisi
di possibili nuovi M&A va avanti —
conclude Maggioli - fortidell'espe-
rienza di crescita per linee esterne
maturata in Italia in questi ultimi
cinqueanni, per entrare inaree mer-
ceologiche attigue in cui nonerava-
mo presentie garantirciuna crescita
costante, fatta di piccoli passi, senza
picchi ma neppure cadute».
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