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nverl - Rimini- Vicenza, la stida di Cagnona:
«Sul mercato 1l matrimonio vale oro»

Dopo Uintegrazione tra le due fiere Rimini mostra i muscoli

135

milioni di fatturato

E’ uno dei tre parametri
economici che fanno
dell’leg il secondo
gruppo italiano

dopo Fiera Milano

caselliin A14

Lorenzo Cagnoni lavora
al progetto di realizzare
una terza uscita tra
Rimini Sud e Rimini Nord
dedicata alla Fiera

la quota riminese

L’integrazione tra le
Fiere di Rimini e Vicenza
ha creato una societa
con U'81% di quote
riminesi, il 19% vicentine

2018

debutto in Borsa

E’ la scadenza che si &
dato il presidente
Cagnoni per la
quotazione della societa
in Mta, segmento Star

di CARLO ANDREA BARNABE’

IEG suona come una marca di
elettrodomestici. Per esteso fa tut-
ta un’altra impressione: Italian
Exibition Group. Molto internatio-
nal, con quella X tricolore che al-
lude a future conquiste straniere
in nome dell’orgoglio italico. Ri-
mini-Vicenza, matrimonio d’inte-
resse che, a detta dei contraenti,
sta filando liscio. Lorenzo Cagno-
ni, il celebrante, ne va tutto som-

‘ QUARTIERE
BLINDATO

Terzo casello autostradale
e navette con le Ferrovie
per liberare la Fiera

di Rimini dagli ingorghi
che bloccano il traffico

mato fiero. In pochi mesi, lo scor-
$0 anno, ha fuso 1’oro (vicentino)
con la Fiera riminese, lasciando a
Bologna il ruolo di eterna promes-
sa sposa.
«Intendiamoci, i problemi ci so-
no. L’integrazione tra due societa
e due storie diverse va riportata
sul terreno, ma I’azienda ¢ solida
e un bel po’ dinamica, risponde
il presidente della neonata societa
fieristica, la seconda in Italia do-
po Milano, la prima per redditivi-
tar.
Una fusione passata sotto-
traccia. Non é elegante chie-
derlo, ma cosa ci guadagna-
no i riminesi?
«Un’azienda pit forte e competiti-
va sui mercati italiano e interna-
zionale, che ha muscoli per cresce-
re e avviare una politica di investi-
menti che parte da tre numeri:
135 milioni di fatturato, in au-
mento; un margine operativo lor-
do di 23 milioni; un debito di 39
milioni, interamente rappresenta-
to dalla ristrutturazione del quar-
tiere vicentino. Va da s¢ che ora il
mercato ci guarda con maggiore
considerazione e stima».
Sa bene, presidente, che esi-
ste una corrente di pensiero
che giudica quei dati addome-
sticati.

«Una volta si chiamavano guasta-
tori, ma i numeri sono sotto gli oc-
chi di tutti. Il quartiere fieristico
di Rimini non ha pitt un euro di
debito, il Palazzo dei congressi si
sta pagando senza intoppi e pro-
duce 13 milioni di fatturato, solo
Milano fa meglio. Ora la sfida che
ci attende € un progetto industria-
le che si prenda carico dell’inte-
grazione tra le due fiere».

Che carte avete da giocare?
«Il mercato domestico € maturo
ma ci sono spazi. Mi riferisco a
manifestazioni gia esistenti...».

Quali?

«Abbiamo dossier aperti che si
concretizzeranno in pochi mesi.
Poi c’¢ il mercato internazionale.
Gli eventi in Cina sono cosa nota,
a cui si aggiunge la piattaforma in
Dubai ereditata dall’integrazione
con Vicenza, che permettera di al-
largare il tiro al campo alimenta-
re, e alla Fiera di Madrid nel setto-
re turistico».

Ma in casa qualche problemi-

no l'avete.
«Non c¢’¢ dubbio che per mantene-
re la leadership occorre investire
sulle strutture. Vale anche per il
quartiere riminese con i problemi

ESPOSTO DI CAMPORESI
«Libera concorrenza violata»

«VIOLATI i principi di concorrenza e di mercato. Il consigliere
di Obiettivo civico Luigi Camporesi ha inviato all’Autorita garan-
te della Concorrenza e del mercato e all’Anticorruzione un espo-
sto contro Fiera e Palas. Nel mirino le societa ProStand Exhibi-
tion Service (Pes) e Pro.Stand che si occupano di allestimenti fieri-
stici. Soci di Pes sono Fiera Servizi (51%) e Pro.Stand (49%). Pes
ha Pesclusiva con Rimini Fiera per gli allestimenti, e si avvale in
esclusiva di Pro.Stand. Nel 2015 ha fatturato oltre 11 milioni, «ha
5 amministratori e non ha dipendenti, e Pattivita & esercitata dal

socio Pro.Stand».

Lorenzo
Cagnoni
con Matteo
Marzotto,
presidente
e vice

di Italian
Exibition
Group nato
dalla fusione
tra Rimini
e Vicenza

di accessibilita emersi anche nella
recente edizione del Sigep».

A cosa pensa?

«Al tema del terzo casello autostra-
dale dedicato alla Fiera, ad esem-
pio».

E dalla Fiera alla citta?
«Siamo in contatto con Ferrovie
per organizzare navette da Cattoli-
ca, Misano e Riccione negli orari
piu caldi. Questo permetterebbe
di alleggerire il traffico su strada e
offrire un servizio migliore ai no-
stri utenti».

A che punto siamo con la quo-

tazione in Borsa?

«Nel 2018 abbiamo l’obiettivo di
quotarci in Mta, segmento Star».

A Bologna hanno gia digerito

il patto con Vicenza?
«Diciamo che se ne sono fatti una
ragione. Rimini ha sempre lascia-
ta aperta la porta, ma da un secolo
discutiamo di un’integrazione
che non vede la luce. Noi intanto
andiamo avanti con chi ci sta».

Tutto bene conil vichresiden-

te Matteo Marzotto?

«Una persona squisita e compe-
tente, con importanti relazioni
utilissime alla societa».

Allora fu vero amore?
«Lascio queste osservazioni alle si-
gnore, io mi limito ai freddi nu-
meri e posso dire che per ora il ma-
trimonio funziona».

INCONTRO TRA CONFINDUSTRIAE IEG

Gli industriali brindano alla fusione

UN RAPPORTO sempre piut solido quello
tra Confindustria Romagna e Italian exibition
group. L’Associazione degli Industriali ha riu-
nito ieri il Consiglio di presidenza nella sede
di Ieg, dove a fare gli onori di casa c’erano il
presidente Lorenzo Cagnoni e il direttore ge-
nerale, Corrado Facco. «Una location scelta
con I'intenzione di consolidare il rapporto e la-
vorare per una crescita comune, spiega il pre-
sidente Paolo Maggioli. «Come imprenditori
siamo convinti del’importanza della strategici-
ta di Italian exhibition group, che si conferma
una delle infrastrutture essenziali per lo svilup-

po dell’economia del territorio». E in comune
c’¢ anche un percorso di fusione, gli industria-
li a livello parzialmente romagnolo, la Fiera di
Rimini con quella di Vicenza. «Siamo sicuri
che il futuro garantira ancora crescita grazie al-
lo sviluppo di un sistema integrato fieristico re-
gionale, in cui il territorio potra essere sempre
pil protagonistan, aggiunge Maggioli, che riba-
disce 'importanza della sinergia, per ottimizza-
re le risorse. Maggioli ricorda I'ipotesi della rea-
lizzazione di un piano per il raggiungimento
di una quotazione in Borsa: «Noi siamo ottimi-
sti e ci crediamoy.




